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Internationale Märkte:  

Ergreifen Sie Ihre 
Chancen!

Mehr Informationen unter  
www.ESV.info / 978 3 503 11092 6

Weltweiter Handel, grenzüberschreitende Kapital
ströme, Konkurrenz aus dem Ausland – fast jedes 

Unternehmen ist heute mit der Internationalisierung  
der Wirtschaft konfrontiert. Sind Sie gerüstet?

Susanne Czech-Winkelmann und Anke Kopsch geben  
Ihnen gemeinsam mit vielen Fachautoren klare Antwor-
ten auf zentrale Fragen im internationalen Geschäft:

	 Außenhandelsrecht, Ausfuhrkontrolle  
und Liberalisierung

	 Vorbereitung und Konzeption  
internationaler Aktivitäten

	 Strategien im internationalen Geschäft  
(Timing und Markteintritt), Beschaffungs-,  
Marketing- und Finanzaspekte

	 operative Gestaltung des Außenhandels:  
Vertrieb, Risikoabsicherung, Vertragsrecht,  
Zollabwicklung und mehr.

Dabei stehen hochaktuelle Themen wie internationales  
E-Mail-Marketing und internationaler E-Commerce  
ebenso im Fokus.

Beiträge ausgewiesener Experten plus  
Interviews, Kartenmaterial und Fallstudien –  
ein hochwertiger Praxisleitfaden!
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Handbuch International Business 
2008, ca 450 Seiten, mit zahlreichen Abbildungen,  
fester Einband, Euro (D) 69,–. ISBN 978 3 503 11092 6

Internationalisierung mit  
Erfolg – das müssen Sie wissen!

Erfahrene Experten zeigen Ihnen,  
wie Sie gezielt und systematisch die 
erfolgsrelevanten Internationalisie-
rungsschritte gehen und beantworten 
Ihnen wichtige Fragen:  

➤	 Welche Aufgaben stellen sich  
bei der Internationalisierung 
überhaupt?

➤	 Wie erwerben Unternehmen 
gezielt andere Unternehmen?

➤	 Wie werden Unternehmen 
zutreffend bewertet?

➤	 Wie sind Finanzierungen  
umzusetzen?

➤	 Was muss beim Personalmanage-
ment beachtet werden?

➤	 Wie werden die richtigen Marke-
tingstrategien entwickelt?

➤	 Wie wird das Rechnungswesen 
integriert und ein tragfähiges 
Risikomanagement aufgebaut?

➤	 Welche rechtlichen und steuer-
lichen Aspekte sind zu beachten?

➤	 Wie begegnet ein Unternehmen 
aktiv dem Problem der Korruption?

Auch Mittel- und Kleinbetriebe werden von der Globalisierung erfasst. 
Die Aufnahme von mittel- und osteuropäischen Ländern in die EU  

und der eingeleitete Erweiterungsprozess stellen Sie als Führungskraft oder 
Unternehmer vor große Aufgaben: 

Bringen Sie die Internationalisierung Ihres Unternehmens in die mittel-  
und osteuropäischen Erweiterungsländer der EU voran!

Bestellmöglichkeit online unter www.ESV.info/978 3 503 09758 6

Wachstumsmanagement 
für Mittel- und Kleinbetriebe
Eintrittsschritte in die neuen EU-Märkte

Herausgegeben von 
Prof. Dr. Norbert Kailer und 
Prof. Dr. Helmut Pernsteiner

2006, XVIII, 350 Seiten, Euro (D) 49,95. 
ISBN 978 3 503 09758 6
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Wachstumsmanagement 
für Mittel- und Kleinbetriebe
2006, XVIII, 350 Seiten, Euro (D) 49,95. ISBN 978 3 503 09758 6

Mit Entscheidungshilfen sowie zahlreichen Abbildungen und Tabellen  
zur Verdeutlichung und Weiterführung der Inhalte!

Auch als eBook erhältlich!


