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Preise und Erlöse sind die Grundlage jeder Betriebsexis-
tenz. Zielgerichtetes Erlösmanagement auf Basis 
einer modernen Preispolitik zählt damit zu den wich-
tigsten Erfolgsfaktoren in Management und Marketing.

Was gute Preisgestaltung leistet 
Wie mit optimalen Preisen Gewinnmargen gesteigert 
werden, beleuchtet Werner Pepels anhand neuester 
Forschung und umfangreicher Praxiserfahrungen.

OO Gestaltung der Bruttopreishöhe („Listenpreis“) 
zwischen Wettbewerb und Kundenpräferenzen, 
Betriebszielen und Kosten

OO Gestaltung der Nettopreishöhe („Effektivpreis“) 
zwischen Chancen und Risiken durch Preiszu-
schläge, Rabattsysteme oder Erlösschmälerungen, 
z. B. wegen Zahlungsverzugs oder Retouren

OO Erlöscontrolling: Planung und Analysegrößen, 
Informationsversorgung, Erfolgsindikatoren 
und Kontrolle

Mit vielen Beispielen und Abbildungen werden in die-
sem innovativen Lehr- und Praxisbuch erfolgreiche 
Preisstrategien transparent und verständlich erläutert.

Online informieren:

   www.ESV.info/18756
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Optimale Erlöse mit 
der richtigen Strategie

Das neue Buch von Werner Pepels
Werner Pepels war nach Berufsausbildung und Studi- 
um (Doppeldiplom HAW/Uni) zwölf Jahre als Marke- 
tingberater aktiv, davon drei Jahre als Partner/ 
Geschäftsführender Gesellschafter großer Werbe- 
agenturen in Düsseldorf. Nach seiner Berufung zum 
Professor für Betriebswirtschaft war er in seinem 
Fachgebiet 27 Jahre tätig (FH Pforzheim/FH Gelsen- 
kirchen). Seit über 30 Jahren gibt er Vorträge und 
Seminare, war vielfacher wissenschaftlicher Studien-
leiter, Studiengangsleiter und Lehrbriefautor.
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